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杨子阳开始第五次创业
通 讯 员 柴真见 郑文锭

本报记者 陈 强

2012年2月13日本刊以 《一位警院学
生的4次创业》 为题， 报道了福建警察学
院2009级行政管理专业学生杨子阳在两年
半里 ， 先后经历了卖洗发水 、 代理茶饮
料、 做网站和回收闲置物品等4次创业历
程。 但由于学校市场小、 物品繁杂回收标
准难定、 以书本居多的二手货利润空间小
等原因， 看似前景不错的回收闲置物品生
意难以为继。 经过两个多月的尝试， 在将
全部回收来的书本以每吨1300元的价格卖

给废品站后， 杨子阳匆匆结束了第四次创
业。

“目前我正在进行第五次创业。” 今
年即将毕业的杨子阳并未受前4次创业失
败的影响， “即使倒下100次， 我也要坚
持在第101次爬起来。” 屡战屡败的创业过
程并非一无所获， 在过去的一年， 杨子阳
在校外找到了办公场地、 带领团队在 “福
建省大学生创新创业训练计划” 中一举申
报成功3个国家级项目、 3个省级项目和1
个校级项目， 获得总计9.5万元的资金支
持。

这次杨子阳吃起 “回头草” ———继续

做网站。 为了提升网站的知名度和流量，
杨子阳一开始尝试在人流量大的仓山学生

街推出一种 “商家折扣联盟” 会员卡： 学
生凭卡在学生街区域内的商家消费可享受

打折优惠， 而这种卡只有注册了杨子阳创
办的 “学生花园网” 网站会员才能申请。
但一些商家觉得会员卡缺乏新意， 有的学
生嫌折扣太少且注册申请麻烦， 折扣卡没
能行得通。

2012年年底， 杨子阳的创业出现新转
机 ， 这是他结合自己的网站想出来的点

子， 和位于仓山学生街新开业的 “台湾美
食广场” 的台湾籍老板合作， 每周末晚上
在美食广场举办两次 “大学生创意夜市”。
卖家皆来自福州各高校的在校大学生， 他
们只要登录杨子阳的 “学生花园网 ” 报
名， 即可通过审核并获得免费摊位来销售
创意产品。

从2012年12月初至今， 创意夜市已经
举办了6期。 “商家评级、 创意推荐、 夜
市销售之星， 这些今后会在网站中开辟专
栏。” 看到网站日益激增的浏览量， 原先
只在网站内设置报名通道的杨子阳考虑把

网站和创意夜市进一步结合。
为了让网站更便于区域推广， 今年元

旦， 杨子阳将运营了近一年半的 “学生花
园网” 正式更名为 “学生街网”。

据介绍， “学生街网” 一方面接手短
平快利润高的业务， 比如一些校园的团体
项目： 给毕业班制作毕业纪念册、 承接集
体出游业务等；另一方面也给商家提供“一
条龙”服务：店铺选址、装修、设计、印刷、宣
传、 推广、 营销， 活动等。“有人气才有收
入。”杨子阳告诉记者，最近一个多月，网站
日均浏览量为5000次，营业额已达1.5万元
左右，纯利润占70%以上。

对于未来， 杨子阳的目标更加清晰：
准备把 “学生街网” 注册成商标， 今年夏
季毕业后以网站为基础注册公司。

“创业浦东”
首届青年创新创业大赛落幕

本报讯 （记者周凯） 历时131天的
“创业浦东” 首届青年创新创业大赛颁
奖典礼暨项目落地意向书签约仪式近日

举行， 除了最新出炉的冠亚季军分获5
万元、 3万元、 1万元的创业奖金之外，
更有10余个具有潜力的参赛项目与浦东
创业园区签订了落地意向书。

由共青团浦东新区委员会主办的此

次大赛自2012年9月启动以来， 征集到
海内外青年创新创业项目151个， 吸引
参赛青年1000余人。

信息看台

创业追踪

创业追踪

年轻人正在北京车库咖啡馆里上网。 车库咖啡于2011年4月开始营业， 是一家
以创业和投资为主题的咖啡厅， 创业者只需每人每天点一杯咖啡， 就可以在这里享
用一天的免费开放式办公环境。 代 兵摄

“青年恒好”·中国梦

在第二届 “青年恒好” 成果发布会
上，恒源祥（集团）有限公司总经理陈忠
伟表示：“青年创业梦想的实现， 将为中
国梦的实现，构筑坚实的基础。希望广大
青年可以坚持梦想，勇敢走下去。”

长期以来， 恒源祥一直致力于通过
“青年恒好” 项目的开展， 帮助更多的
青年实现自己的创业梦想。 自2009年以

来， “青年恒好” 项目已成功开展两届。
首届 “青年恒好 ” 以 “公益慈善 ” 为主
题， 以树立创业者社会责任感为使命， 面
向大学生征集创业计划 。 本届 “青年恒
好” 以 “创意改变生活” 为主题， 以校园
编织吧落地为目标， 收到全国百余所高校
280多份创业计划书。

陈忠伟表示， 两届 “青年恒好” 之所

以都以 “公益创业” 为焦点， 是因为恒源
祥深切地感受到全社会对于公益创业的热

切诉求， 也希望以此为契机， 构建一个服
务、 扶持大学生创业的公益性开放平台，
并借此来激励更多的大学生投身到公益创

业、 社会创业中。
自1927年， 恒源祥创始人沈莱舟先生

在南京路上成立第一家绒线店开始 ， 经
过86个春秋的磨砺 。 恒源祥作为上海滩
为数不多留存至今的老字号品牌 ， 现任
集团董事长刘瑞旗一直有个心愿 ， 将每
年10%的利润投入公益事业， 帮助更多的
人实现他们的梦想 。 历尽创业艰辛的恒
源祥人深知创业的艰难 ， 也愿意将自己
的经验传授给更多的青年学生 ， 希望尽
其所能帮助更多的青年实现他们的创业

梦想。
此次恒源祥集团与KAB全国推广办

公室共同发起的2012年第二届 “青年恒
好” 大学生公益创业展示活动， 将编织纳
入其中， 正是看到了当代大学生大胆的创
新精神和无限的创意思维。 与此同时将绒
线定为创意创业素材， 一方面是考虑到大
学生创业的难度， 绒线是一种简单易保存
的产品， 库存风险小， 无形当中就降低了
创业风险； 另一方面绒线作为一种半成
品， 它可以充分发挥大学生的想象力， 不
仅可以编织成为成衣、 帽子、 围巾， 同样
可以制作编织饰品、 家居品， 甚至可以开
发设计编织艺术画； 更重要的是， 编织可
以传递一种情感， 无论是父女间的亲情、
朋友间的友情， 还是恋人间的爱情。 这不
仅是一种情感的传递， 同样是一种生活方
式的传递。

梦想离我们似乎总是那么遥远 ， 其
实是因为我们没有找对方法 、 踏上正确
的道路。 2011年出版的 《大学生创业调研
报告》 中显示： 现如今有81.5%的大学生
表示对创业有兴趣， 近一半的大学生打算
“自己创业” 或 “和朋友共同创业”。 然而
大学生创业的成功率却非常低， 据报道，
浙江大学生创业成功率在全国各省区市当

中是最高的， 但也只有4%。 青年又应该
通过哪些努力来实现自己的梦想呢？

一是组合资源。 现在大学生不管从人
力、 经验、 资金， 以及对社会的认识都是
非常缺乏的， 如果没有社会资源予以相应
配套支持的话 ， 成功的可能性就大大降
低。 因此， 大学生在创业过程中应当尽量
争取更多的高校、 政府、 企业、 媒体等方
方面面的社会资源， 为自己创业提供帮助
与支持， 尽量降低创业成本， 提高创业成
功率。

二是趋势判断。 把握社会发展趋势、
消费趋势、 技术趋势。 2012年 “双十一”
期间， 淘宝与天猫当日累计销售额达191
亿元， 同比增长260%， 从这些数字不难
看出未来的消费趋势， 电子商务将成为消
费主战场。 如今无论西方的感恩节、 圣诞
节， 还是中国的端午节、 中秋节等都在深
深地影响着消费者， 节日经济骤然升温。
还有哪些趋势将影响甚至改变人们的生活

方式， 又有哪些趋势决定了未来的社会发
展呢？

三是媒体传播。 这是任何一个人、 一
家公司、 一个品牌都将面临的挑战———如

何更好地传播、 更有效地传播、 更广泛地
传播。 最近网上非常流行的 《江南Style》，
就是一个很好的案例 ， 从网络视频 、 微
博、 微信， 到电视、 报纸、 广播， 再到各
种活动现场， 数以千万计的人参与了这次
疯狂传播。 人们又一次感受到新媒体传播
的巨大力量。 病毒视频带来的蝴蝶效应，
让每一个参与互动的人 ， 快乐着并分享
着。

四是知识产权。 都说知识决定命运，
而知识产权便是保护命运的利剑。 任何一
家企业都无法忽视知识产权的重大意义，
无论是商标权 、 专利权 ， 还是著作权 ，
这些知识产权共同构成了企业无形的财

富。 有人说 ， 哪怕可口可乐公司的所有
工厂 、 终端 、 产品一夜之间全部消失 ，
可口可乐公司依然可以将一切恢复如初，
因为可口可乐无形资产价值已经达到

778.4亿美元 ， 2012年蝉联全球品牌价值
第一。

如果青年可以很好地组合资源、 正确
地判断趋势， 保证有效的媒体传播、 充分
的知识产权保护， 相信成功将不再遥远。
陈忠伟表示， “未来恒源祥也将持续推广
‘青年恒好’ 项目， 接下来还将策划筹备
第三届、 第四届 ‘青年恒好’， 未来将做
一个10年规划或者一个20年规划， 能够把
这件事情很好地持续下去。 把恒源祥在经
营品牌方面的经验、 想法与更多的大学生
进行交流分享， 帮助更多的大学生实现自
己的创业梦想。”

青年人朝气蓬勃， 好像早晨八九点钟
的太阳。 希望寄托在青年身上。 世界是属
于青年的。 中国的前途是属于青年的。 相
信在不远的未来， 将看到更多的中国青年
投身到创业大潮中去， 用自己的行动去践
行时代的号召 ， 贯彻党的十八大提出的
“鼓励多渠道多形式就业， 促进创业带动
就业” 的要求， 为实现伟大的 “中国梦”
而奋斗。

第二届“青年恒好”大学生公益项目方案征集
暨KAB创业俱乐部公益创业项目展示活动奖励名单
十佳优秀公益项目奖

湖南大学滴水恩学院项目 团队负责人： 毛 超

哈尔滨工程大学北方汇能工程有限公司项目 团队负责人： 张 娜

天津科技大学绿色城市含汞光源回收项目 团队负责人： 周 骜

温州大学环保维权平台项目 团队负责人： 张晓星
宁夏大学银川惠学公益图书馆项目 团队负责人： 张 乾

淮阴师范学院流浪者广告灯箱项目 团队负责人： 牛嘉晨
江西师范大学百思特爱心教育公益项目 团队负责人： 陈莉莉
柳州职业技术学院环保纯手工艺品企业项目 团队负责人： 卢 川

兰州大学中国青年夕阳关怀计划项目 团队负责人： 安成龙
山东大学 “纸·书造林吧” 项目 团队负责人： 宋昀泽

十佳编织吧创意奖

浙江理工大学启航编织吧项目 团队负责人： 李晓平
柳州职业技术学院民族风项目 团队负责人： 卢 川

大连东软信息学院布织道编织吧项目 团队负责人： 张 蕾

大连工业大学扬洋编织吧项目 团队负责人： 李云力
吉林农业大学色彩毛线吧项目 团队负责人： 冯 鑫

浙江科技学院 “和布恋爱” 手工布艺坊项目 团队负责人： 江栋栋
武汉大学爱织梦公益创业项目 团队负责人： 宋承骏
兰州大学 “乐呵呵” 编织体验吧项目 团队负责人： 朱 涛

福州大学 “编织心境” 编织吧项目 团队负责人： 丁颖颖
河南科技大学科大编织吧项目 团队负责人： 曹德志

十佳优秀组织奖

湖南大学 KAB创业俱乐部
哈尔滨工程大学KAB创业俱乐部
天津科技大学KAB创业俱乐部
温州大学KAB创业俱乐部
宁夏大学KAB创业俱乐部
广州番禺职业技术学院KAB创业俱乐部
山东财经大学KAB创业俱乐部
柳州职业技术学院KAB创业俱乐部
兰州大学KAB创业俱乐部

创意编织作品奖

最具商业价值奖 浙江理工大学张天辉作品 《梦幻埃菲尔》
最具创意编织奖 兰州大学朱涛作品 《卡通玩偶系列》

四川美术学院姚蓓蓓作品 《海之图腾》
优秀创意编织奖 大连工业大学李忱蓉作品 《秋》

浙江科技学院黄荣作品 《归》
浙江理工大学周雨晨作品 《牧野风情》
柳州职业技术学院卢川作品 《八桂民族风》
苏州大学姚笑坤/原琳颖/张扬作品 《古森精灵》

车库咖啡：40余团队获近百万投资
实习生 谢宛霏

时隔一年， 再次采访苏■时， 他创办
的北京 “车库咖啡” 已经显示出不凡的生
命力。 “车库咖啡” 与农业银行联合推出
“大行德广伴您成长” 的服务项目， 于1月
11日正式落地， 为早期低资金公司开设快
速通道， 提供综合性金融服务， 并在开户
结算、 电子银行、 金融咨询等方面给予相
应的优惠， “车库咖啡” 的会员第一年开
户手续费全免。 苏■说： “这是一次金融
的创新， 每年只需缴纳1200元， 就可以为
初创团队省下几千到几万元。”

如今的 “车库咖啡” 已不仅仅是为初
期创业者提供创业办公、 与投资人合作接
洽的平台， 现已发展完善为一个虚拟服务
体系。这个名为“车库咖啡”的咖啡馆，《中
国青年报》曾于2011年12月26日以《专门为
草根创业者办的咖啡馆》为题作过报道。苏
■最大的成就感是：“车库咖啡” 至今已让
40多个创业团队获得近百万元的投资。

尽量不赚草根创业者的钱

如今， 经过一年多的经营， “车库咖
啡” 已经摆脱了2011年负增长的状态。 由
于物价上涨， 原来15元一杯的咖啡已经上
调为22元一杯。 现在每天上座率达80%以
上，凭咖啡、餐点的销售额已能勉强平衡收
支，所以苏■一直坚持，即使小会议室里已
更新了办公系统、增加了3D打印机等先进
设备，大会议室也装修成了3D影院的办公
环境，但价格还维持在2011年时的价格：小
会议室10元/小时，大会议室20元/小时。

“我不需要靠这个挣钱， 即使亏点也
无所谓 ， 会议室本来是想做成免费开放
的， 只不过为了避免一个团队占用会议室
时间过长， 所以才设了这样一个提醒价。”
苏■尽量不去赚这些草根创业者的钱， 他
想了很多赚钱的方式， 比如 “车库咖啡”
的纪念T恤， 很受外国人和参观者喜爱，
销量不错； 印有 “车库咖啡” LOGO的咖
啡杯， 15元一个， 几乎每个创业团队都会
买上几个； 还有刻着 “车库咖啡” 标识的
木质U盘、 带4G存储卡的音响等实用产
品。 此外 “车库咖啡” 走廊外悬挂的12个
广告牌， 每个月也能收入两三万元。

“我还是希望能尽最大的可能降低初
创人员的创业成本， 这才是我最初的经营
理念。” 苏■说。

最大的收获是相互交流

“一战到底” APP教育游戏软件的创
始人段利军已经入驻 “车库咖啡” 4个多
月 。 2009年毕业的他表示 ， 在 “车库咖

啡” 办公， 自己收获颇多。
“2012年8月， 我带着粗糙的计划书

第一次来到 ‘车库咖啡’ 时， 苏■就耐心
地帮我分析项目，给出了中肯的建议，鼓励
我把计划书落地， 正是他的鼓励才让我专
心研究起产品。”段利军说，在这里办公大
大节省了办公成本， 而且还可以和其他创
业团队交流，整合了资源，每天中午半小时
的自由交流和定期的培训， 也让大家能相
互吸取经验、改进自身不足，同时，大大地
增加了跟投资人接触的机会。

“我到这里时间还短， 有一个搞游戏
海外推广的团队2011年8月就进驻这里了，
如今他们已经有了几百万元的收入， 但仍
不愿离开这个草根的创业平台， 他们说这
里的人更亲切， 工作起来更有灵感。” 段
利军说。

在 “车库咖啡” 的角落里坐着一位中
年人， 这位做在线教育的熊先生是从外地
专程赶来的，因为之前听说“车库咖啡”是
一个创新的创投对接平台，“希望可以寻找
到对我项目感兴趣的投资人”。在了解了熊
先生的目的后， 苏■的意见是：“目前教育
创业已做成一定规模了， 这块融资的前景
不容乐观， 再加上你的在线教育项目还处
于初期，并不建议马上开始融资。”苏■还
给熊先生介绍了一位驻扎在“车库咖啡”的
同行业创业者， 让两人进一步探讨。

与30余家大型公司联合服务
通过一年多的努力， 苏■已将 “车库

咖啡” 的服务项目增加了300余种， 与30
余家大型公司达成联合服务协议， 被中关
村管委会评为 “创新型孵化器”。 中关村
管委会也加入到为 “车库咖啡” 的初创人
员提供服务的行列中来， 为 “车库咖啡”
的创业团队注册公司提供绿色通道， 每月
有两天创业者可以在 “车库咖啡” 提交申
请， 然后再由 “车库咖啡” 帮他们注册公

司， 省去诸多繁琐的程序。
“最初我只是想给创业者提供一个

相对低廉、 舒服的办公环境 ， 但后来发
现普通咖啡厅的设施远远达不到创业者

的需求 ， 要做好 ‘车库 ’ 的孵化功能 ，
就必须为创业者提供他们在创业初期可

能涉及的各个领域的服务。” 苏■表示 ，
现已与微软达成合作 ， 为每个入住 “车
库咖啡” 的创业团队提供3年的免费微软
正版软件服务 ， 基调公司也会每年为创
业团队的每人提供3份全年测试报告， 还
有免费阿里云 “云计算存储和宽带”， 免
费的远程安卓全机型测试服务、 移动APP
真机云测试平台等， 大大优化了 “车库”
的办公环境。

资源整合就是一种融资

苏■认为，到“车库咖啡”不应该只是
奔着投资来。“如果哪个团队得到投资，我
很为他们高兴 ， 但获得投资的几率只有
5%。而技术投资不同，你的技术能帮我解
决问题，我的技术能帮你解决问题，这种异
业资源整合才是我最希望看到的。”

在“车库咖啡”，这种整合每天都在发
生。苏■认为，当创业者把所有的资源都打
通了以后， 投资自然而然找上门了。

“去年有一个做酒精测试仪的团队，
就是来到 ‘车库’ 后融入了多个创业团队
的创业理念成功的。” 苏■透露， 这个团
队的产品主要应用于饭馆，“假如你喝了一

杯酒，又担心酒驾，就可以在测试仪上投币
测试，如果测试结果低于20%，那就可以安
心开车了”。项目听起来不错，但实际操作
结果并不理想，北京一共投放了500台测试
仪，平均每天每台机器只能收到10元，给饭
馆分成之后， 所剩无几。 经营遇到困难之
后，创业团队来到“车库咖啡”和其他团队
交流， 大家集思广益， 建议他改变产品结
构， 在大家的帮助下， 他们研发了二代产
品， 植入了另一个创业团队研发的街机游
戏和安卓的硬件系统等新内容， 变成一个
多功能平台， 这个改变预计会使收入增加
10倍。目前，二代产品已经投入生产。

苏■说： “我成立这样一个平台， 最
希望看到创业者互相交流， 同时我和他们
交流的过程也是我进步的过程。 如果多年
以后， 一些特成功的企业家是从我这走出
去的， 他们都是我的好朋友， 那就是我最
大的收获和财富。”

“能活着、 开心、 有肉吃、 有朋友分
享， 不需要赚很多钱， 这就是我创办 ‘车
库咖啡’ 的宗旨。 ‘车库咖啡’ 以后的发
展前景肯定一片光明 ， 但如何准确定位
‘车库咖啡’ 以后的方向， 是现阶段亟待
解决的问题。” 苏■如是说。

链接

《专门为草根创业者办的咖啡馆》
位于北京中关村的车库咖啡馆的经营

理念是： “共享办公、 服务草根创业者。”
顾客只需买一杯咖啡， 即可享受一天的免
费办公条件。 来 “车库” 办公是大部分创
业团队的目的， 但也有一些人是来这里寻
找创业灵感和感受创业氛围的。 咖啡馆的
创办人苏■希望用公益的心态来创业， 用
商业的模式去运营 ， 盈利方式仍在探索
中。 （青年创业者周刊2011.12.26）

2012年12月12日， “青年恒好” 大学生公益创业展示活动 “织梦” 编织吧
落地仪式在广西柳州市举行， 柳州职业技术学院KAB创业俱乐部的 “民族风” 创
业团队获得5万元资助。 图为嘉宾在仪式结束后参观编织吧。

2012年11月28日， “青年恒好” 活动首家编织吧在浙江理工大学落地， 编
织吧创业团队获得5万元资助。 图为编织吧团队负责人李晓平 （右一） 向活动主
办方赠送团队创作的编织作品。


