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每天下班后，23岁的蓝春颖都会
开着电动车，来到丈夫黄集冲工作的哈

啰单车南宁仓库，帮修车的丈夫搭把

手，以便俩人能早点回家休息。

8月 22日这天，一如往常来帮忙的
蓝春颖却意外收到了丈夫提前准备的七

夕礼物——一束鲜花和一个她平时爱吃

却舍不得买的榴莲。

“是不是你买的？有这么浪漫吗？”

接过礼物，蓝春颖看着插在花束上的卡

片写着“最浪漫的事就是和你一起慢慢

变老”，她的眼神停留了几秒，嘴角上

扬，掩不住笑意。

黄集冲是南宁市哈啰单车的一名维

修工。2016年，在堂姐的介绍下，老
家在广西崇左市的黄集冲认识了比他小

3岁的马山姑娘蓝春颖，2019年 11月，
两人携手走进婚姻殿堂。谈起初印象，

黄集冲说：“看照片的时候觉得可以认

识一下，后来深入了解之后，想跟她一

辈子过下去。”

刚认识的一年里，身处南宁和深圳

两个不同城市的年轻人在微信上聊天、

恋爱。2017年 9月，黄集冲决心放弃在
深圳的高薪工作，到蓝春颖工作的城市

南宁结束两人的异地恋生活。听到这个

消息，蓝春颖有些激动，异地时，两人

有太多的不确定性，有时吵架吵得不可

开交，却因隔着屏幕难以深入交流。

原以为两人在一起后可以迎来更美

好的生活了，但现实却不尽如人意。刚

回到南宁的那段日子，黄集冲迟迟没找

到合适的工作，他先是当了差不多一年

的外卖快递员，每月的收入都不太稳

定。看到男朋友一边送外卖，一边还要

找工作，蓝春颖时常安慰鼓励他，让他

慢慢来，找到喜欢的工作再做。

2019年 3月，黄集冲应聘成为哈啰
单车的维修工。对他来说虽然是零起

步，但有活儿干有钱赚，再辛苦也不

怕。而蓝春颖自从黄集冲做了维修工之

后，不仅做起了贤内助，下班后还协助

他维修车辆。蓝春颖每天早上都会起床

做好午饭，给黄集冲带到仓库吃，她自

豪地说，“他喜欢吃我做的饭，这几年

他体重增了十几斤呢”。

今年农历二月初四，黄集冲上班

了，蓝春颖没有接到上班通知，也跟着

黄集冲一起回到南宁。“他来我肯定也跟

着来，没办法，为了钱，只能‘偷溜’出

来修车了。”擦车、拧螺丝钉、装锁、

装菜篮，这些工作蓝春颖一下就上手

了，有条不紊地帮着黄集冲维修。

由于春节期间车辆库存量大，一连

三四天，两人从早上 8点工作到次日凌
晨三四点。当时疫情期间，大街上空荡

荡，商场基本都关门了，很多东西难以

买到。两人基本靠吃泡面、馒头度日。

那段时间，每天凌晨回到家，夫妻

俩累得洗完澡后躺在床上就秒睡，睡不

到 4个小时。但心里却是高兴的。“有活
儿干就是有钱赚啊。”蓝春颖说。

2019年 11月，两个年轻人在父母
的支持下，在南宁买了套 80平方米的
房子，办了婚礼。虽说去年黄集冲每月

工资平均下来有 5000元，蓝春颖每月
的固定工资有 3500元，但由于尚未交
房，每月房贷、房租，加上一两千元的

日常生活费，工资所剩无几。

1997年出生的蓝春颖，在家乡马
山县的同龄朋友，有些已经儿女成群

了，但她暂时还没有要孩子的打算，

“主要是经济压力太大了，支付不起孩

子的养育成本”。

蓝春颖内心其实是很喜欢小孩的，

有时候刷抖音，刷到一些可爱的小女孩

视频，她就会拿给丈夫看。黄集冲知道

妻子喜欢，但是以眼前的经济状况，他

对要孩子这事暂时想都不敢想。“今年

碰上疫情，加上又创城，维修的车辆减

少了很多，工资也少了很多。”黄集冲

说，他和妻子商量后决定，两人先多攒

些积蓄，争取两年内买个车，再考虑要

孩子，心里才会觉得踏实。

每晚干完活儿回到出租房里，两人

都会谈论各自的生活日常，今天发生了

什么事，修了多少辆车，或者聊点八

卦。这份平淡的生活，因为有了共同的

憧憬，变得甜蜜而美好。

一对平凡夫妻的

浪漫惊喜

林 菲
中青报·中青网记者 雷 宇

虚拟仿真平台上实训、慕名已久的

专家开启在线指导、技术现场作业直播

观摩⋯⋯说起正在进行中的“云实习”活

动，武汉一理工类高校电力专业的张强有

些兴奋。

“云实习”是指通过在线工作平台虚

拟工作环境，在工作流程、内容等方面和

传统实习工作保持一致性的实习形式。

走出校园的大实习活动是大学教育的

重要部分。然而，疫情打乱了大学往年

固有的实习安排，有的暂时取消实习安

排，而部分院系提供在线实习平台或实

习渠道。

在北京、湖北、广东等地，众多高校

相继通过“空中双选会”的方式为学生提

供了实习平台，帮助学生开启身处云端的

新模式。

对身处其中的大学生而言，居家完成

“云实习”降低了健康风险，也迎来了新

的体验和挑战。

按照学校安排，华中地区一地质类高

校资源勘查专业的常浩宇原来准备到湖北

大冶进行石矿床勘探实习，由于疫情防

控，学院取消原有实习安排，让学生在家

通过CUG虚拟仿真实习平台实验系统和
三维矿山等软件进行实习。

通过虚拟仿真实习平台，常浩宇需要

完成实习预备、虚拟踏勘、实习项目、实

习考核等流程。其中，虚拟踏勘主要通过

三维实景和 720云共享实景图完成观察和
测量。

常浩宇曾有过 3次野外勘探的实习经
历。“我们专业实践性很强，在培养计划中

实习占比 19.2％。”在他看来，实习是每个
学习地质专业的学生必须经历的环节。

他介绍，和以往跟着老师实地观察记

录地质现象不同，今年的“云实习”由系

统模拟勘探过程，比如线上测量大冶铁矿

露天采坑，就需要先定位到测量位置，再

用鼠标在实景图上标记，系统会自动显示

其高度等数值。学生选择不同路线，从而

观测不同的地质现象和岩石，结合三维矿

山软件来观察矿山样貌，最后总结出其中

的知识并整理成报告。

第一次使用这个平台，看见错列分布

的三维图和对应不同项目的阅读资料以及

操作模型，常浩宇发现这个系统比自己预

想的更加复杂。“今年是第一次使用线上

平台实习，专业课老师会利用腾讯会议平

台直播授课和答疑，课后再由学生自己结

合老师发的文件进行摸索如何操作。”

按照往年的安排，武汉某理工类大学

制药工程专业的大三学生张晓燕本应在

武汉的药厂进行实地实习，但由于疫

情，今年的专业实习改为在某线上平台

上进行。根据公司的安排，通常每隔一

天发布一次实习任务，老师通过 PPT讲
解任务内容，张晓燕说内容很多，每次要

讲一两个小时，然后空出一天时间留给他

们“消化”实习老师讲的要点，并进行实

际操作。

张晓燕所在的实习公司是由学院安排

的，所有操作都在公司的智能教育云平台

上进行。通过云平台进入线上的仿真实验

系统，实习学生自己操纵人物领任务，

“和‘吃鸡（一款网络游戏）’的操作方

式有点像，用鼠标和键盘导向人物的动

作，一次只能操控一个角色，进出生产车

间完成所有生产流程任务就算成功了”。

第一次经历线上实习，张晓燕回想起

来还是觉得心累，“说实话 Bug有点多”。
她说的“Bug”指的是实验平台系统设计
的漏洞，导致操作不流畅。系统设置中，

需要将实验中用到的烧瓶和试剂正确放置

在桌面上，然而在使用鼠标点击时，这些

仪器和试剂会卡在半空中，继续点击，半

空中的这些仪器就会直接掉落并消失，造

成操作失败，系统会要求重新开始，这

样重复失败几次后，陈智慧气得直想砸

电脑。

华东地区某海事类大学海商法专业的

大三学生皮皮（化名）直到现在依然对线

上实习有些不满。按照计划，皮皮和年级

同学应该跟船出海一周，在船上熟悉各种

航行操作。但因为疫情，出海实习被观看

学习视频、考试和写论文代替了。“实地

操作对于海商法律师而言是巨大的优势，

有过实操就能凭经验判断船舶事故的发生

原因等，改成线上实习后就和以前学习船

舶知识的课堂没有区别了”。

皮皮认为，虽然先前有过 4次实习经
历，但实习内容多是熟悉船舶、码头和船

务公司等等，缺乏真正的实操，而线上实

习要求看的视频内容也多是学习过的知

识。“比较形式主义，除了凑满学分没有

什么帮助”。

常浩宇觉得，线上和线下两种实习

方式最大的区别是实地感的缺失。“野外

实地勘测的感觉是线上实习弥补不了

的。假如没有实际的考察，感觉总是缺少

点儿什么。”

常浩宇介绍，野外实习更注重对地质

现象的发现和总结，比如在观察特有地质

现象的时候，必须自己去实地勘察才能做

出准确合格的描述，“那些岩石的形态，

你光看那个三维照片是看不出来的”。

在实地勘测中，通常是一位老师带着

20多个学生踏勘，学生一边记录，一边
听老师对应的讲解，自己有什么问题也可

以及时提出。线上实习则缺少了老师讲解

的环节，用系统中老师发的指导文件替

代。常浩宇说，缺失了老师的现场讲解还

是有影响的，不能及时沟通踏勘中的问

题，但是通过查阅老师发的文件也足够处

理自己在操作过程中遇到的所有难点。

经过一段时间的观察，常浩宇发现

“云端”优势也不少，在家的“云实习”

环境、设备会更优越，资料的利用和时间

安排等方面都会更加高效。

除了新技术的新奇感，因为同学们无

法现场交流讨论，反而有助于大家独立思

考。野外实习时，同学们勘察的是同一条

路线，同一座矿山，再加上私下的探讨，

最终呈现的实验报告会有很多内容是趋同

的；而在线上系统中，同学们能够选择不

同的路线，必须独立完成任务。

新闻专业的雷思敏如愿找到了在 21
世纪经济报社的线上实习。实习单位位于

北京，过高的房租成本让她一开始就选择

了放弃。没想到后来北京暴发疫情，报社

允许线上实习，这对雷思敏来说既节省了

经济成本，也节省了通勤时间，“上班时

间和线下实习是一样的，但是不用上下班

挤公交了，省事儿不少”。

事实上，之前她跟学姐一打听，算过

一笔账：一个月好一点的房子，房租就接

近 1万元，北京城太大，到单位来回交通
一天差不多两三个小时，大量时间在路

上，还不如多看看书，真正遇到难题跟老

师多微信、电话请教，效果也不错。

中国人民大学新闻学院教师陈继静、

刘鸿宇在给学生的指导中指出，在线办公

是大势所趋，“云实习”与时俱进承载了

新科技新思路，对学业繁忙的同学来说，

不必坐班更可以高效地利用时间，还少了

交通费和伙食费等开销；但无法与领导、

同事面对面交流、缺乏场景感，其中的弊

端也显而易见。如何兴利除弊，创造类似

于办公的场景，运用在线办公软件保证工

作效率和他人良好的沟通，尽全力完成工

作任务，才能达到实习应有的效果。

疫情逼出大学生云端实习新模式

中青报·中青网记者 张文凌

“这是一个冰雕件，多少钱？”“2000
元”“260元？”“你怎么把前面的 2给砍没
了？”“260元，走，速度！”
“这件 80元”“68元？”“58元，走”

“真的，38元？”“不要钱，走”“不要
钱，送一个，给莎莎，恭喜莎莎”⋯⋯

“今天这货卖得太便宜了，这都不是

翡翠，卖的都是白菜。”“来，再来，上

货、上货、上货。”

夜幕降临，白天的酷热渐渐散去，另

一种热度却在瑞丽姐告玉城、多宝之城

LiVE等直播基地升温。隔着屏幕，上千万
粉丝在淘宝、京东、快手、天猫、抖音等直播

平台上围观、买货；晚上 10点到 11点，玉石
翡翠的买卖达到高潮，主播和货主情绪亢

奋，一问一答的讨价还价中，数万件玉石

成品、翡翠毛料被卖了出去。

云南德宏傣族景颇族自治州的边陲小

城瑞丽，是国内最主要的珠宝翡翠集散地

之一。4年前，这些温润而有光泽的矿石培
育出一个新的产业：玉石直播。来自全国各

地的青年涌入瑞丽，其中 4万多主播 24小
时的工作把瑞丽变成了不夜城。只要进入

关注的直播号，便是满屏的珠光宝气。

做主播以来他带的货已过亿元

赵波直播时几乎不抬头。他的对面坐

着三四个货主，把一个个翡翠挂件递给

他。他一边用玉石专用电筒在手机屏幕下

给挂件打光，让屏幕那端的买主看货，一

边和货主讨价还价。

“这是冰种起胶的一块料子，老坑老

料，多少钱？”“1680元”“680元，要的速度
了。你别看它现在长得小，长大了可不得

了！”“这块料冰胶上面有黄翡，下面雕着人

物，多少钱？”“2600元”“268元，走不走，大
爷，支持我一下吧，把翡翠都卖了，我给你

养老呗。”赵波嘴上讨着价，手上写着单，

卖出一件成品不到 20秒。
赵波所供职的创丰珠宝今年 3月 27日

在瑞丽多宝之城 LiVE直播基地开了直播
间。这一基地里有 600家直播企业，3500
名主播，平均每天 5万余人出入基地，日
销售最高为 6.4万单。

29岁的赵波是黑龙江人，网名“大
Bo子”。4年前，他大学毕业后来瑞丽工
作，跟随一名做原石生意的老板学习翡翠

知识，摸、看、感受不同的玉石翡翠。对翡

翠的了解，使他的手速和嘴速都比其他主

播快。他每天工作 5小时，最多时一天能卖
出 80多万元货，最少时也有 10万余元。从
做主播以来，他带的货已经超过亿元。他曾

经卖出一件价值 30万元的墨翠观音挂件，
买主是他的粉丝，曾多次向他买货。

“玉遇有缘人。这一要靠信任，二要靠

粉丝的经济实力。”赵波说，更多的时候，他

走的是几百元的单，“拉人气的那种”。

根据粉丝看手机的习惯，创丰珠宝

24小时的主播团队是相互配合的。早上
的主播情绪温和，慢慢讲解手上的物件；

每天 18时到 20时，当粉丝们开始吃晚
饭、刷手机时，主播会推荐一些二三百元

的低端货品，给粉丝买一送一的福利，聚

集人气；买卖的高潮是每天 22时到 23
时，这个时段走的都是 1000元以上的高
端货品。此时的直播间里，无论主播还是

货主，都情绪激动，讨价还价的喊叫声、

下单的拍桌声此起彼伏。主播的旁边，坐

着一个闪电购、一个助理、3个客服。
“玉姐”汪静萍是创丰珠宝主播团队

的核心人物。汪静萍在瑞丽卖了 10多年
的翡翠，一年前成为主播后很快吸引了大

量粉丝。在她看来，主播不仅要激情四

射，会营造气氛，还要有控场能力，把住

质量和价格。她带货砍价以“狠”闻名。她拒

绝货主向她打手势，“要说什么说出来”，她

要让粉丝看到整个讨价还价的过程。

有时货主把价卖低了会找主播吵架甚

至恐吓主播，但在汪静萍看来，“主播必

须站在粉丝一边，用心帮粉丝带货，才能

赢得粉丝的信任。”

“一切想卖假货或‘杀猪’的货主都

会被封杀。”汪静萍说，货主要提前一天

预约，把货品送到直播间查验，主播下班

后，要把卖出的货再看一遍，粗糙、有裂

纹的，就取消订单。买主收到货后不满

意，可以 7天无理由退换。公司不允许主
播收粉丝的红包；也不允许在工作之外与

货主来往，“这样会影响主播的情绪，带

货时，你会犹豫价格”。

规范管理才能让新兴行
业的年轻人走得更远更稳

与多宝之城 LiVE直播基地相对安静
的环境不同，姐告玉城直播基地人声鼎

沸，1900多个摊位上，上千名主播一个
挨着一个，在自己的“米柜”（当地人俗

称一米长的柜台——记者注）前声嘶力竭
地喊着。嘈杂混乱的市场里，很难听清每

个人在说些什么。衣着朴素、双肩包里背

着价值数万元翡翠首饰的货主摩肩接踵地

游走在不同的主播摊位前，他们中有中国

人也有缅甸人。市场上到处悬挂着高薪诚

聘主播的广告。

姐告玉城原是一个销售珠宝的实体市

场，2016年，市场里有一部分商家开始
做直播，销售额剧增。2018年，大量外
省青年涌入瑞丽，他们不认识货主，没有

货源，也没有资金去压货。他们来到玉

城，租一个一米长的柜台，拉一条宽带

线，就可以开播。

当地货主每天来玉城给主播送货。每

天 22时到次日凌晨 1时，1万多人挤在市
场里。有的主播摊位前挤满了人，货主争

相把货递给主播。主播的收入各不相同，

有的年收入 20万元左右，有的年收入四
五万元。

来自安徽的李民，大学学的是珠宝鉴

定专业，他每天从 14时直播到次日凌晨两
三点，月收入时高时低，除去柜台租金、房

租、日常生活开销，“不会赔钱”。

玉城直播基地办公室负责人尹明丽介

绍，基地平均每天发出的快递有 3万余
单。2018年 10月至今年 5月，淘宝总销
量达 32亿多元；2019年 9月至今年 7月，
快手总销量达 7.9亿多元。
瑞丽市工业和商务科技局的资料显

示，2018年以来，瑞丽珠宝直播呈井喷
式发展。从事珠宝翡翠加工销售等环节的

7万余人中，主播就有 4万余人，迄今，
已有淘宝、京东、快手、字节跳动、天

猫、腾讯等 15家直播平台入驻瑞丽，外
来人口超过了本地人口。

“在瑞丽，一房难求。50平方米的房
子月租金达 2500元。”尹明丽说。

然而，直播行业的低门槛，使瑞丽的

玉石翡翠直播一度乱象丛生。一些人通过

微信小程序将客户的钱骗走，一些主播卖

假货，网络投诉和售后纠纷增多，线上市

场监管难度增大。

瑞丽市工业和商务科技局局长王咏介

绍， 2019 年，瑞丽建立了 10 个直播基
地，要求所有原石和成品直播都要进入基

地，实行直播商家准入机制，严禁假货入场

销售。今年 6月 15日，《瑞丽市互联网翡翠
直播交易管理规范（试行）》出台，对翡翠直

播平台经营者、翡翠直播线下服务商、平台

内经营者、主播行为进行了规范。

7月 27日，多宝之城 LiVE直播基地
贴出了一条禁播公告：入驻该基地的众石

珠宝店直播间因没有在基地发货中心打包

发货，被作出扣 30分、禁播一天、罚款
500元的处理。
按照该基地规定，所有订单货品和赠

品，必须经过检测中心及发货中心完成售

后。每件货品都要有鉴定证书，包括送给粉

丝的福利款珠宝玉石；发货时，货品必须配

有销售开单卡、商家售后卡、基地售后卡；

镶嵌品必须检测镶嵌的金、银和钻石，确保

货品品质与商家的承诺相符才能发货。

在对直播商家进行规范管理的同时，

各基地还以多种方式进行扶持。比如为主

播提供免费培训，内容包括直播入门和营

销运营、主播的自身修养、珠宝翡翠知

识、瑞丽的风土人情等；多宝之城 LiVE
基地还召集了全国各地珠宝玉石商家入

驻，为基地直播商家提供产业链货源渠

道，商家可以通过借货、送货、买货等多

种方式进行网络直播带货；为增加商家直

播带货销售额，基地与平台还定期组织网

络直播活动造势：今年 5月，在抖音上举
办的翡翠手镯节，累计观看人数达 4000
万，成交商品突破 20万件，3天内支付交
易总额达 1.5亿元。
瑞丽市工业和商务科技局的资料显

示，规范的管理带来了可观的销售额。

2019年，瑞丽各珠宝翡翠互联网直播基
地的销售额共 53.6亿元；今年 1月-5月，
销售额已达到 36.6亿元。其中，多宝之城
LiVE基地从去年运行以来，发往全国的珠
宝玉石产品 565万件，销售总额达 35亿元。
入驻多宝之城 LiVE基地后，创丰珠

宝直播间开播 4个月，粉丝便从零涨到了
38万。赵波认为，这是“全公司团队努
力的成果”，直播第一个月，他瘦了 20
斤；汪静萍直播到天亮，睡 3个小时，又
回来工作。他们从来不敢请假，一请假就

会流失粉丝。主播们嗓音嘶哑，在直播间

情绪亢奋，下班后如泄了气的皮球，一句

话都不想说。

8月 14日至 15日，首批 360人参加了
瑞丽互联网翡翠直播从业者主播证的首场

考试。赵波目前正在准备下一场的考试。

在他看来，创业就是去做一件很“燃”的

事情，对珠宝直播新业态的规范管理，才

能让他们这些新兴行业的年轻人走得更远

更稳。

4万珠宝主播让云南边城沸腾了

1.一个主播正在讲解手上的物件。 中青报·中青网记者 张文凌/摄

2.姐告玉城直播基地人声鼎沸，1900多个摊位上，上千名主播一个挨着一个。 李光辉/摄

3.姐告玉城直播基地的市场上到处悬挂着高薪诚聘主播的广告。 中青报·中青网记者 张文凌/摄

4.衣着朴素、双肩包里背着价值数万的翡翠首饰货主摩肩接踵地游走在不同的主播摊位前，他们中有

中国人也有缅甸人。 中青报·中青网记者 张文凌/摄

2
3
4
1

扫一扫，看视频

扫一扫，看视频


